
Professionell und markterfahren

Ihr Partner für den
Immobilienverkauf



Unser Versprechen

Ihr Erfolg ist unser Erfolg – Wir engagieren uns professionell und leidenschaftlich für den  
erfolgreichen Verkauf Ihrer Immobilie. Dabei steht unser erfahrenes Team Ihnen jederzeit mit 
Rat und Tat zur Seite. Profitieren Sie von unserer langjährigen Branchenkenntnis und sichern  
Sie sich Zugang zu einem weit verzweigten Netzwerk. Mit individuell hochwertigen Marketing-
konzepten und modernsten Vertriebswegen ebnen wir den Weg bis zum notariellen Abschluss.  
In acht Schritten begleiten wir Sie zum erfolgreichen Verkauf Ihrer Immobilie.
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Kompetent und zielgerichtet

Das Fundament für Ihren Verkaufserfolg: eine 
realistische Markpreiseinwertung. Für uns von 
entscheidender Bedeutung, um Ihr Objekt im stark 
umkämpften Immobilienmarkt fristgerecht und 
zum optimalen Preis verkaufen zu können. 

„Onlinetools geben meist nur einen ungefähren 
Richtwert und deshalb ist der Rat eines erfahrenen 
Partners unersetzlich“

• Persönliche Besichtigung der Immobilie 
• Kombination von innovativen Analyse-Tools  
 mit langjährigen Erfahrungswerten
• Marktgerechte und objektive Bewertung 
 Ihrer Immobilie
• Professionelle Aufbereitung und Präsentation 
 der Resultate
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Das Fundament für Vertrauen

Ehrlich, fair und transparent – gleich zu Beginn legen wir Ihnen unsere 
Rahmenbedingungen dar. Keine versteckten Kosten oder Überraschungen.

• Individuelle Vertragslaufzeiten
• Im Vorfeld definierte Marketingmaßnahmen
• Übernahme der Marketingkosten
• Regelmäßige Status-Updates

Marktpreiseinwertung Maklerauftrag
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Weil kein Objekt dem anderen gleicht

Veränderte Gesetzeslage, neue Gegebenheiten, 
persönliche Anforderungen – jeder Immobilien-
verkauf stellt eine ganz individuelle Herausforde-
rung dar. Damit Sie nie den Überblick verlieren, 
unterstützen wir Sie mit der Beschaffung und 
Aufbereitung aller relevanten Dokumente im  
Verkaufsprozess. 

• Prüfung von Bauakte sowie Grundbuch
• Beschaffung aller notwendigen Unterlagen wie:
 Teilungserklärung, Wirtschaftsplan, Grundrisse,
 Flächenberechnungen, Protokolle der Eigen-
 tümerversammlung, Energieausweise uvm.

• Kommunikation mit der Hausverwaltung
•	 Grafische	Aufbereitung	der	Vermarktungsgrundrisse	
•	 Eventuelle	Ausarbeitung	von	Planungsvarianten,	
	 falls	für	die	Immobilie	z.	B.	eine	Komplettsanierung
	 vorgesehen	ist
•	 Erstellung	eines	ansprechenden	Exposés	
	 inklusive	Objekt-	und	Lagebeschreibung	
•	 Inhaltliche	Prüfung	und	Freigabe	des	Exposé
	 durch	Sie	als	Eigentümer

Vermarktungsunterlagen



Hochwertig &  
maßgeschneidert

Professionell aufbereitete Marketingmaßnahmen steigern die Chancen für einen erfolgreichen  
Verkauf. Für Ihre Objekt-Vermarktung setzen wir daher auf reichweitenstarke Vertriebskanäle unter 
Berücksichtigung der neuesten Trends – sprechen damit alle Käuferschichten gleichermaßen an.

•	 Klare	Zielgruppendefinition
• Gezielte Streuung über Social-Media
• Ansprache unserer internen Suchkunden
• Top-Platzierung auf den gängigen Immobilienportalen
• Objekt-Naming
• Einzelbesichtigungen
• Optional: Filmkonzeption & Werbemaßnahmen direkt am Objekt
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Marketingkonzept



Um fokussierter und effizienter zum Verkaufsabschluss Ihres Objektes zu kommen, 
selektieren wir im Laufe des Prozesses jene Kunden, die ein ernsthaftes Kaufinteresse 
haben. Diese können dadurch von uns noch individueller und umfassender beraten 
werden.

• Persönliche Beratung der Interessenten
• Exposé-Versand
• Ansprechpartner bei Rückfragen
• Individuelle Einzeltermine ohne Zeitdruck
• Wir übernehmen die Verhandlung und Gesprächsführung mit den Kaufinteressenten
• Koordination weiterer Besichtigungstermine mit eventuellen Drittkontakten 
 wie Architekt, Geldgeber, Gutachter etc.
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Stets auf dem  
aktuellsten Stand

Mit unseren regelmäßigen Status-Updates halten wie Sie über alle wichtigen  
Aktivitäten rund um Ihre Immobilie auf dem Laufenden. Wie oft wir Sie informieren 
dürfen, bestimmen Sie dabei im Vorfeld einfach selbst.

• Regelmäßige Reportings in individuell festgelegten Intervallen
• Übersichtlich, verständlich und transparent aufbereitet
• Die wichtigsten Infos im Blick: Besichtigungstermine,  
 Zu- oder Absagen, Kaufpreisangebote uvm.

Status-Updates

Koordiniert und systematisch
Anfragenmanagement



07

Von der Besichtigung bis zur Beurkundung –  
wir engagieren uns für Ihren Verkaufserfolg.  
Dazu zählt selbstverständlich auch die persönliche 
Betreuung aller Kunden sowie die direkte Kommu-
nikation zwischen allen beteiligten Parteien. 

• Führen der Vertragsverhandlungen
• Liquiditätsprüfung des Käufers

• Abschluss einer Reservierungsvereinbarung
• Bindeglied zwischen Eigentümer, Käufer und Notar
• Aufsetzen des Vertrags und Koordination des  
 Notartermins
• Bereitstellung von Unterlagen für die  
	 finanzierende	Bank

Nur das Beste für Sie
Vertragsverhandlung
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Eine Rechnung,  
die aufgeht

Für unsere Leistungen berechnen wir Ihnen die so-
genannte „Maklercourtage“. Diese richtet sich nach 
den gesetzlichen Vorgaben. Bei einem potentiellen 
Verkauf Ihres Objekts bedeutet das für Sie einen 
zusätzlichen Kostenaufwand. Dennoch gibt es gute 
Gründe, einen erfahrenen Partner zu beauftragen. 

Ihr Vorteil:
•	 Schnelle,	effiziente	und	rechtlich	korrekte	Abwicklung		 	
	 aller	Prozesse
•	 Optimale	Verkaufspreise	durch	langjährige	Marktkenntnis
•	 Hochwertige	Marketingkonzepte	und	modernste	 
	 Vertriebskanäle
•	 Hinterlegte	Suchkunden	und	weit	verzweigtes	Netzwerk

Kosten



Wir kümmern uns 
um Ihr Anliegen

Haben wir Ihr Interesse geweckt?  
Schauen Sie gerne auf unserer Website vorbei 
und zögern Sie nicht, uns telefonisch oder per  
Mail zu kontaktieren. Unser Team berät Sie gerne.

info@immodera.de

+49 173 635 894 6

immodera.de
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Kontakt



Immodera ® GmbH
Deutschland

  
info@immodera.de

Uhlandstraße 8
72351 Geislingen

+49 173 635 894 6


